INFORME DE AVANCES DE ACTIVIDADES CUOTA No. §

NOMBRE:  ""CAROLINAGUTIERREZJURI

CEDULA: 38563947 5 N o
' PRESTACION DE SERVICIOS - Prestacién de servicios

CLASE DE CONTRATO: ____ profesionales
No. DE CONTRATO: " 71.310-17.13-7518-2024 del 17 de junio de 2024

| VALOR DEL CONTRATO: :ﬁg 192;) 000A(TREINTA Y NUEVE MILLONES DE PESOS
DURACIONDEL /
CONTRATO: _ Del 18 de junj dej??f a3tde Eii?émbre de 2024
PERIODO DEL INFORME: OCTUBRE de 2024, CUOTA 5 i

| FECHA PRESENTACION: ' 10 de octubre de 2024 y

Objeto del contrato: PRESTACION DE SERVICIOS PROFESIONALES COMO INGENIERA
INDUSTRIAL CON ESPECIALIZACION EN MERCADEO Y MASTER EN ADMINISTRACION Y
DIRECCION GENERAL DE EMPRESA EN LA SECRETARIA DE DESARROLLO ECONOMICO Y
COMPETITIVIDAD £EN DESARROLLO DEL PROYECTO DENOMINADO FORTALECIMIENTO
DEL EMPRENDIMIENTO POR MEDIO DEL PROGRAMA VALLE INN Y LA GENERACION DE
ESPACIOS INTERACTIVOS EN EL VALLE DEL CAUCA.

A continuacién, se presenta informe de actividades que evidencian el cumplimiento de las
obligaciones especificas del contrato de prestacién de servicios profesionales y/o de apoyo a la
gestién, desarrolladas en este periodo, y se incluyen las actividades pendientes gque no se
incluyeron en el informe anterior:

Actividades Realizadas:
Las actividades estan en completa coherencia con las definidas contractuaimente, tal como se
describe a continuacién, con los logros respectivos:

1. Coordinar con diferentes actores del ecosistema empresarial, como camaras de comercio,
asociaciones empresariales, instituciones educativas y gubernamentales, para afinear
esfuerzos y optimizar recursos en pro del impulso comercial.

e Apoyé el seguimiento de 1as sesiones de formacién del Hub de Ecommerce en alianza con
fos aliados SmartBeemo y Santiago Cruz. Este apoyo incluye el seguimiento de las
asistencias a las sesiones de formacion, trabajo de la manoc con los mentores para
incentivar la tasa de participacion y asistencia en las sesiones y documentacion del
proceso de formacién.

2. Realizar analisis y diagnosticos para identificar las necesidades especificas de las empresas
en el ecosistema empresarial del Valle del Cauca en términos de impulso comercial.

« Elaboré presentacion de avances de la formacidn del Hub de Ecommerce: la cual contiene
graficos de analisis de la poblacion seleccionada para participar en los programas de
formacién de SmartBeemo y Santiago Cruz.

3. Facilitar el acceso de las empresas del ecosistema empresarial del Valle del Cauca a nuevos
mercados, tantc nacionales como internacionales, a través de programas de
internacionalizacion y apoyo en la busqueda de oportunidades comerciales.

+ Participé activamente, junto con todo el equipo de impulso comercial en evento: meet-up
con Michel Edery (Smartbeemo), Katherine Cardona (BOLD.CO) y Luis Ramos (Dropi). Un
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espacio de aprendizaje y networking para el avance de los negocios locales.

4. Realizar un seguimientoc continuo de las acciones de impulso comercial implementadas,
evaluando su efectividad y realizando ajustes segin sea necesario para mejorar los
resultados.

Desarroié y presenté al equipo de trabajo de impulso comercial, cuadro de seguimiento de
los avances de iniciativas para potencializar las iniciativas de formacién del Hub de
Ecommerce.

Apoyé el analisis de la asistencia en los cursos de formacién de SmartBeemo y Santiago
Cruz, e hicé propuesta de iniciativas para ayudar a aumentar la tasa de asistencia a las
formaciones.

5. Responder los requerimientos que le sean asignados, desde su area de conocimiento y
profesional, de acuerdo a los lineamientos impartidos por el lider de proceso o supervisor de
contrato.

Desarrolié informe de las actividades e iniciativas del Hub de Ecommerce hasta el cierre
de septiembre de 2024.

Apoyé activamente en fa creacién de los formularios de asistencia para las diferentes
sesiones de formacion.

Organicé las bases de datos para la asistencia presencial de las formaciones de
SmartBeemo Inicial y la de MiPymes Digitales Intermedia- Santiago Cruz.

6. Las demas que le sean asignadas por el supervisor del contrato o jefe inmediato, para el
cumplimiento del objeto contractual y estén acorde con la naturaleza del contrato.

Esta actividad no se trabajé este periodo.
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EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS
ACTIVIDAD 1
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ACTIVIDAD 2
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ACTIVIDAD 3

ACTIVIDAD 4
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4

ESTRATEGIA PARA OPTIMIZAR EL EXITO DE LOS PROGRAMAS DE FORMACION
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ACTIVIDAD 5

1. MEIORA OF PROCESOS
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Todo lo relacionado en el informe con sus evidencias se encuentra en el area de Gestion
Documental

Presento soporte de pago del Sistema de Seguridad Social en Salud, pension y ARL con lo cual
acredito que me encuentro al dia. De otra parte, manifiesto que no estoy obligado a pagar los
parafiscales de SENA, ICBF y Caja de Compensacion Familiar.

Durante este periodo en desarrolio del presente contrato, guardé estricta confidencialidad y di
cumplimiento a la Ley Estatutaria 1581 de 2012, respecto de toda la informacion y datos
personales de los que tuve conocimiente con ocasién de la ejecucion del contrato.

Cordiaimente,

Teléfono: 3155769081
Correo:carogutid@hotmail.com

(/m(ﬁz%z i/

JUAN JOSE VALENZUE HURTAD
Vo. Bo. Subdirector Técnico de Apoyo a la Gestidn - Supervisor



